中国企业职业营销经理研修班

2005年度          课　程　设　置
	 营销实战与管理课程（双期班）      营销策略与运作课程（单期班）

	市场营销缔造你的核心竞争力        销售队伍的薪酬及激励机制设计

销售队伍的建设与管理              销售渠道建设与管理

营销网络建设、管理与控制          巅峰销售力的打造

孙子兵法与创新营销管理            现代营销新理念

营销策划与管理                    营销动作潜规则

高品质的沟通                      营销实战演习

客户关系管理                      超级说服力

营销实战诊断书                    服务营销

创新营销新思路                    消费者心理分析

高绩效团队训练                    销售团队执行力的提升

赴燕京集团观摩学习                赴联想集团观摩学习


培训时间：

营销策略与运作：             　　营销实战与管理：
第31期2005年1月16日-20日          第32期2005年3月12日-3月16日

第33期2005年4月16日-20日          第34期2005年5月21日-25日

第35期2005年6月18日-22日          第36期2005年7月16日-20日

第37期2005年8月20日-24日          第38期2005年9月17日-21日

第39期2005年10月22日-26日         第40期2005年11月19日-23日

第41期2005年12月17日-21日         
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